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PRAW AUTORSKICH
STRONA UMOWY ZAINTERE- TRANSFERU TECHNOLOGII MIEDZY BIZNESEM, A SRODOWI- | W ASPEKTACH FORMAL-
SOWANA WYKUPEM SKIEM AKADEMICKIM. PROWADZI NO-PRAWNYCH ZWIAZA
OSOBA DECYDUJACA O SPOSOBIE WSPARCIE DLA TWORCOW o
LICENCII/PRZENIESIENIEM NYCH Z OCHRONA
KOMERCJALIZACII | JEJ WARUN- W ZAKRESIE KOMERCIALIZACTI
PRAW DO INNOWACYINEGO ; | KOMERCIJALIZACIA
ROZWIAZANIA BEDACEGO KACH. REKOMENDUJE REKTOROWI | OCHRONY WtASNOSCI INTELEKTU- WEASNOSC! INTELEKTUAL-
WEASNOSCIA AGH. PODPISANIE UMOWY LICEN- ALNEJ. PRZEZ AKTYWNA KOOPERA- NEJ
: CJI/PRZENIESIENIA PRAW. CJE ZE SRODOWISKIEM BIZNESO- .
WYM, BADA POTRZEBY | JEGO
OCZEKIWANIA W ZAKRESIE
INNOWACYINYCH TECHNOLOGI!
PO MOGACYCH ZNACZACO PODNIESC
DS. WSPOLPRACY KONKURENCYINOSC POLSKICH

PRZEDSTAWICIEL WEADZ TWORCA DN PRZEDSIIFETOREINY.
UCZELNI ODPOWIEDZIALNY ZA
WSPOtPRACE UCZELNI PRACOWNIK NAUKOWY WYDZIALtOWY BROKER
Z PODMIOTAMI ZEWNETRZNYMI, AGH, TWORCA INNOWA- INNOWACII
UMOCOWANY DO PODPISYWA- CYINEGO ROZWIAZANIA
KOMERCIALIZACTI. TWORCOW POSZUKUJACYCH WSPARCIA
W ZAKRESIE OCHRONY WEASNOSCI INTELEKTU-
ALNEJ, A TAKZE KOMERCIJALIZACII NA WYDZIALE.
POSZUKUJE PROJEKTOW, ZESPOtOW | REZULTA-
TOW PRAC BADAWCZYCH O WYSOKIM POTEN-

CJALE KOMERCJIALIZACYINYM. WSPOtPRACUJE
SCISLE Z BROKERAMI INNOWACII CTT.
° U

Przeniesienie praw
do wtasnosci intelektualnej

lub udzielenie licencji

(Komercjalizacja bezposrednia)

PROCES KOMERCIALIZACII ODBYWA SIE
W UNIKATOWYM EKOSYSTEMIE INNOWACII
AGH - POPRZEZ SIEC INNOWACII TWORCA
‘ ROZWIAZANIA MOZE LICZYC NA POMOC NA
) KAZDYM JEJ ETAPIE.

PRZENIESIENIE PRAW UDZIELENIE LICENCIJI

PRZENIESIENIE PRAW ODBYWA UMOWA LICENCYJNA

SIE NA PODSTAWIE DOKONA- o KROTKO LUB DEUGOTERMINOWA

NEJ WYCENY ZEWNETRZNEJ UMOWA POZWALAJACA LICENCIOBIOR-
CY NA KORZYSTANIE Z ROZWIAZANIA,
KTORE JEST WEASNOSCIA AGH.

NA PODSTAWIE UMOWY PRZENIESIENIA o UMOWA LICENCYINA MOZE ZOSTAC
PRAW, NABYWCA STAIJE SIE WELASCICIELEM ZAWARTA NA CZAS OKRESLONY BADZ
PRAW MAJATKOWYCH DO ROZWIAZANIA NIEOKRESLONY.
(OBOWIAZEK UTRZYMANIA PRAW OCHRON-
NYCH PRZECHODZI NA NABYWCE) o ROZROZNIAMY DWA RODZAJE
UMOWY LICENCYJNEJ :

- WYLACZNA - LICENCIOBIORCA JEST
JEDYNA JEDNOSTKA KORZYSTAJACA Z
TWORCY OTRZYMUJA 60% PRZYCHODU ROZWIAZANIA, KWOTA LICENCIJONOWA-
JAKO WYNAGRODZENIE NIA JEST WYSOKA Z RACII PRAWA DO
WYtACZNOSCI.

- NIEWYLACZNA - LICENCIOBIORCOW
MOZE BYC WIECEJ, JEDNOSTKOWA
KWOTA MNIEJSZA, ALE MOZLIWA
WIEKSZA LICZBA KONTRAHENTOW.

USTALANE SA CYKLICZNE OKRESY
ROZLICZEN Z TYTULU KORZYSTANIA Z
ROZWIAZANIA DLA LICENCIOBIORCY -
TWORCY ROZWIAZANIA OTRZYMUJA
WYNAGRODZENIE W ROWNYCH
ODSTEPACH CZASU W TRAKCIE
TRWANIA UMOWY LICENCYJINEJ.

Przeniesienie praw do wtasnhosci
intelektualnej/udzielenie licencji
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DECYZJA TAKA POPRZEDZONA JEST |
KONSULTACIAMI Z TWORCA,
NIERZADKO W TRAKCIE ROZMOW I

Z PARTNEREM BIZNESOWYM A 4
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MA NA CELU OKRESLENIE PUNKTU WYJSCIA DO
| ROZMOW | DOKONYWANA JEST NAJCZESCIEJ POPRZEZ:
. . « ANALIZE POTENCIALU ROZWIAZANIA,
| « ANALIZE RYNKU POD WZGLEDEM
ZAINTERESOWANYCH PODMIOTOW,
[ | | . PROMOCJE ROZWIAZANIA POPRZEZ:
TARGI, KONFERENCJE, STRONE WWW,
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! W UMOWIE PRZENIESIENIA PRAW /
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60% PRZYCHODU ROZLICZANIE PRZYCHODOW Z SPECIALSTA DO SPRAW
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' I oswiaDczENIA - - — - ROZLICZENE

! I PODATKOWE PRZYCHODU

GDY W ZESPOLE TWORCOW ZNAJIDUJA SIE OSOBY | 7 TWORCAMI

SPOZA ACH, DO DOKONANIA ROZLICZENIA
WYNAGRODZENIA 1
Z TYTULU KOMERCIJIALIZACII NIEZBEDNE JEST

TWORCOM WYPLACANE JEST
WYNAGRODZENIE ZGODNIE

ZEBRANIE OD TYCH OSOB DODATKOWYCH v Z UDZIALEM TWORCZYM
ZADEKLAROWANYM
DOKUMENTOW, T3. OSWIADCZEN PODATKOWYCH . W FORMULARZU ZGtOSZE-
. NIOWYM, UZUPEENIANYM
PRZELEW NA KONTO TWORCY PODCZAS PROCESU

ZGtASZANIA DOBRA
NIEMATERIALNEGCO W DOWI

[ |
. ZGODNIE Z REGULAMINEM KOMERCIJALI-
ZACII AGH, TWORCOM ROZWIAZANIA
PRZYStUGUJE 60% PRZYCHODU
UZYSKANEGO Z KOMERCIALIZACII
POMNIEJSZONEGO O NIE WIECEJ JAK
25% KOSZTOW ZWIAZANYCH Z OBStUGA
PROCESU KOMERCIJALIZACII TJ. KWOTA
WYNAGRODZENIA MOZE ZOSTAC
POMNIEISZONA MAKSYMALNIE O 25%
— KOSZTOW ZWIAZANYCH Z:
\ OPLATAMI PATENTOWYMI, WYCENA
ZEWNETRZNA ITP.

WSZELKIE PYTANIA MOiECJE KIEROWAC DO DTT
KONTAKT DO PRACOWNIKOW DZIALU:
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\ SZCZEGOLOWE INFORMACIE
W DZIALE TRANSFERU TECHNOLOGII:
N TELEFON: 12 617 46 42
MAIL: CTT@AGH.EDU.PL
STRONA: WWW.CTT.AGH.EDU.PL
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