
Przeniesienie praw do własności
intelektualnej/udzielenie licencji

ZGŁOSZENIE DOBRA NIEMATERIALNEGO 
(PATRZ: PRZEWODNIK ZGŁASZANIA 

DOBRA NIEMATERIALNEGO)

DECYZJA O KOMERCJALIZACJI

IDENTYFIKACJA POTENCJALNEGO 
NABYWCY/ANALIZA RYNKU

WYCENA DOBRA NIEMATERIALNEGO
PRZEWIDYWANY 

PRZYCHÓD

OPRACOWANIE WARUNKÓW 
UMOWY

DRAFT 
UMOWY

NEGOCJACJE UMOWY PRZE-
NIESIENIA PRAW/UDZIELENIE 

LICENCJI

UMOWA PRZENIE-
SIENIA PRAW/UDZIE-

LENIA LICENCJI

UMOWA PRZENIESIENIA/UDZIE-
LENIE LICENCJI

ZAWARCIE UMOWY

UMOWA PRZENIESIE-
NIA PRAW/UDZIELE-

NIA LICENCJI

WYSTAWIENIE DOKU-
MENTÓW SPRZEDAŻY

WYSTAWIENIE FAKTURY VAT I PRZYCHÓD

ROZLICZANIE PRZYCHODÓW Z 
FAKTUR

PRZELEW NA KONTO TWÓRCY

OŚWIADCZENIA 
PODATKOWE

ROZLICZENIE 
PRZYCHODU
Z TWÓRCAMI

ANALIZA RYNKOWA I WYCENA NAJCZĘŚCIEJ 
DOKONYWANA JEST PRZEZ EKSPERTÓW

Z CTT, W RAZIE POTRZEBY ZATRUDNIANY 
ZOSTAJE PODMIOT ZEWNĘTRZNY.

JEJ CELEM JEST OSZACOWANIE WARTOŚCI.

CTT DYSPONUJE ODPOWIEDNIMI DRAFTAMI UMÓW, 
KTÓRE SĄ INDYWIDUALNIE DOSTOSOWYWANE

DO DANEJ SYTUACJI.
TEN ETAP MA NA CELU OKREŚLENIE:

• PUNKTU WYJŚCIA DO NEGOCJACJI,
• WARUNKÓW BRZEGOWYCH UMOWY,

• SPOSOBU KOMERCJALIZACJI / POMOCY AUTORSKIEJ

W DRODZE NEGOCJACJI ZOSTAJĄ 
OKREŚLONE WARUNKI AKCEPTOWALNE 

DLA STRON ZAANGAŻOWANYCH

Przeniesienie praw
do własności intelektualnej
lub udzielenie licencji 
(Komercjalizacja bezpośrednia)
PROCES KOMERCJALIZACJI ODBYWA SIĘ 
W UNIKATOWYM EKOSYSTEMIE INNOWACJI 
AGH - POPRZEZ SIEĆ INNOWACJI TWÓRCA 
ROZWIĄZANIA MOŻE LICZYĆ NA POMOC NA 
KAŻDYM JEJ ETAPIE.

PRZENIESIENIE PRAW UDZIELENIE LICENCJI

PRZENIESIENIE PRAW ODBYWA 
SIĘ NA PODSTAWIE DOKONA-
NEJ WYCENY ZEWNĘTRZNEJ

TWÓRCY OTRZYMUJĄ 60% PRZYCHODU 
JAKO WYNAGRODZENIE

NA PODSTAWIE UMOWY PRZENIESIENIA 
PRAW, NABYWCA STAJE SIĘ WŁAŚCICIELEM 

PRAW MAJĄTKOWYCH DO ROZWIĄZANIA 
(OBOWIĄZEK UTRZYMANIA PRAW OCHRON-

NYCH PRZECHODZI NA NABYWCĘ)

KAŻDA KOMERCJALIZACJA, NIEZALEŻNIE 
OD JEJ RODZAJU ROZPOCZYNA SIĘ W TYM 
SAMYM PUNKCIE, TJ. OD ZGŁOSZENIA 
DOBRA NIEMATERIALNEGO W DOWI

DECYZJA TAKA POPRZEDZONA JEST 
KONSULTACJAMI Z TWÓRCĄ,

NIERZADKO W TRAKCIE ROZMÓW 
Z PARTNEREM BIZNESOWYM 

FORMA KOMERCJALIZACJI ULEGA 
ZMIANIE. NALEŻY PAMIĘTAĆ, ŻE 

KAŻDA KOOPERACJA ZE ŚRODOWI-
SKIEM BIZNESOWYM MA INDYWI-

DUALNY CHARAKTER, POMIMO 
WYPRACOWANYCH PROCEDUR DO 

WIELU KWESTII ZWIĄZANYCH Z TYM 
PROCESEM NALEŻY PODCHODZIĆ 

INDYWIDUALNIE

MA NA CELU OKREŚLENIE PUNKTU WYJŚCIA DO 
ROZMÓW I DOKONYWANA JEST NAJCZĘŚCIEJ POPRZEZ:
  • ANALIZĘ POTENCJAŁU ROZWIĄZANIA,
  • ANALIZĘ RYNKU POD WZGLĘDEM
    ZAINTERESOWANYCH PODMIOTÓW,
  • PROMOCJĘ ROZWIĄZANIA POPRZEZ:
    TARGI, KONFERENCJE, STRONĘ WWW,
    SOCIAL MEDIA
  • AKTYWNE POSZUKIWANIE POTENCJALNIE
    ZAINTERESOWANYCH PODMIOTÓW

REKOMENDACJA DYREKTORA CTT

UMOWA PRZENIESIENIA PRAW / UDZIELE-
NIA LICENCJI, ZOSTAJE PODPISANA PRZEZ 

OSOBY DO TEGO UPRAWNIONE.
KAŻDA ZE STRON OTRZYMUJE CO 

NAJMNIEJ 1 EGZEMPLARZ UMOWY .
DODATKOWY 1 EGZEMPLARZ UMOWY 

TRAFIA DO WŁAŚCIWEGO URZĘDU 
PATENTOWEGO*, ABY DOKONAĆ ZMIAN W 
REJESTRZE - ZMIANA WŁAŚCICIELA PRAW 

MAJĄTKOWYCH DO ROZWIĄZANIA

GDY W ZESPOLE TWÓRCÓW ZNAJDUJĄ SIĘ OSOBY 
SPOZA AGH, DO DOKONANIA ROZLICZENIA 
WYNAGRODZENIA
Z TYTUŁU KOMERCJALIZACJI NIEZBĘDNE JEST 
ZEBRANIE OD TYCH OSÓB DODATKOWYCH 
DOKUMENTÓW, TJ. OŚWIADCZEŃ PODATKOWYCH

WYNAGRODZENIE 
TWÓRCY

60% PRZYCHODU

TWÓRCOM WYPŁACANE JEST 
WYNAGRODZENIE ZGODNIE
Z UDZIAŁEM TWÓRCZYM 
ZADEKLAROWANYM
W FORMULARZU ZGŁOSZE-
NIOWYM, UZUPEŁNIANYM 
PODCZAS PROCESU 
ZGŁASZANIA DOBRA 
NIEMATERIALNEGO W DOWI

ZGODNIE Z REGULAMINEM KOMERCJALI-
ZACJI AGH, TWÓRCOM ROZWIĄZANIA 
PRZYSŁUGUJE 60% PRZYCHODU 
UZYSKANEGO Z KOMERCJALIZACJI
POMNIEJSZONEGO O NIE WIĘCEJ JAK 
25% KOSZTÓW ZWIĄZANYCH Z OBSŁUGĄ
PROCESU KOMERCJALIZACJI TJ. KWOTA 
WYNAGRODZENIA MOŻE ZOSTAĆ 
POMNIEJSZONA MAKSYMALNIE O 25% 
KOSZTÓW ZWIĄZANYCH Z:
OPŁATAMI PATENTOWYMI, WYCENĄ 
ZEWNĘTRZNĄ ITP.

TWÓRCA DN

PRAWNIK CTT

DYREKTOR CENTRUM
TRANSFERU TECHNOLOGII

DYREKTOR CENTRUM
TRANSFERU TECHNOLOGII

DYREKTOR CENTRUM
TRANSFERU TECHNOLOGII

DYREKTOR CENTRUM
TRANSFERU TECHNOLOGII

PROREKTOR
DS. WSPÓŁPRACY

WYDZIAŁOWY BROKER
INNOWACJI

BROKER INNOWACJI CTT

WYDZIAŁOWY BROKER
INNOWACJI

BROKER INNOWACJI CTT

BROKER INNOWACJI CTT

WYDZIAŁOWY BROKER
INNOWACJI

BROKER INNOWACJI CTT

SPECJALISTA DO SPRAW
ADMINISTRACYJNYCH

NABYWCA

NABYWCA

TWÓRCA DN

PRAWNIK CTT
EKSPERT W DZIEDZINIE 

PRAW AUTORSKICH
I W ASPEKTACH FORMAL-
NO-PRAWNYCH ZWIĄZA-

NYCH Z OCHRONĄ
I KOMERCJALIZACJĄ 

WŁASNOŚCI INTELEKTUAL-
NEJ.

PROREKTOR
DS. WSPÓŁPRACY

PRZEDSTAWICIEL WŁADZ 
UCZELNI ODPOWIEDZIALNY ZA 

WSPÓŁPRACE UCZELNI
Z PODMIOTAMI ZEWNĘTRZNYMI,  
UMOCOWANY DO PODPISYWA-

NIA UMÓW ZE STRONY AGH.

WYDZIAŁOWY BROKER
INNOWACJI

STANOWI SWOISTY PUNKT KONSULTACYJNY DLA 
TWÓRCÓW POSZUKUJĄCYCH WSPARCIA

W ZAKRESIE OCHRONY WŁASNOŚCI INTELEKTU-
ALNEJ, A TAKŻE KOMERCJALIZACJI NA WYDZIALE. 
POSZUKUJE PROJEKTÓW, ZESPOŁÓW I REZULTA-
TÓW PRAC BADAWCZYCH O WYSOKIM POTEN-
CJALE KOMERCJALIZACYJNYM. WSPÓŁPRACUJE 

ŚCIŚLE Z BROKERAMI INNOWACJI CTT.

BROKER
INNOWACJI CTT

GŁÓWNY KANAŁ KOMUNIKACJI 
MIĘDZY BIZNESEM, A ŚRODOWI-
SKIEM AKADEMICKIM. PROWADZI 

WSPARCIE DLA TWÓRCÓW
W ZAKRESIE KOMERCJALIZACJI

I OCHRONY WŁASNOŚCI INTELEKTU-
ALNEJ. PRZEZ AKTYWNĄ KOOPERA-
CJĘ ZE ŚRODOWISKIEM BIZNESO-

WYM, BADA POTRZEBY I JEGO 
OCZEKIWANIA W ZAKRESIE 

INNOWACYJNYCH TECHNOLOGII 
MOGĄCYCH ZNACZĄCO PODNIEŚĆ 

KONKURENCYJNOŚĆ POLSKICH 
PRZEDSIĘBIORSTW.

PRACOWNIK NAUKOWY 
AGH,  TWÓRCA INNOWA-
CYJNEGO ROZWIĄZANIA 

BĘDĄCEGO PRZEDMIOTEM 
KOMERCJALIZACJI.

DYREKTOR CENTRUM
TRANSFERU TECHNOLOGII

OSOBA DECYDUJĄCA O SPOSOBIE 
KOMERCJALIZACJI I JEJ WARUN-

KACH. REKOMENDUJE REKTOROWI  
PODPISANIE UMOWY LICEN-
CJI/PRZENIESIENIA PRAW.

BIZNES
STRONA UMOWY ZAINTERE-

SOWANA WYKUPEM 
LICENCJI/PRZENIESIENIEM 

PRAW DO INNOWACYJNEGO 
ROZWIĄZANIA BĘDĄCEGO 

WŁASNOŚCIĄ AGH.

* W PRZYPADKU PRZENIESIENIA PRAW DO WYNALAZKU

ZGODNIE Z WARUNKAMI USTALONYMI
W UMOWIE PRZENIESIENIA PRAW / 
UDZIELENIA LICENCJI, ZOSTAJE
WYSTAWIONA FAKTURA VAT

UMOWA LICENCYJNA 
• KRÓTKO LUB DŁUGOTERMINOWA 
UMOWA POZWALAJĄCA LICENCJOBIOR-
CY NA KORZYSTANIE Z ROZWIĄZANIA, 
KTÓRE JEST WŁASNOŚCIĄ AGH. 

• UMOWA LICENCYJNA MOŻE ZOSTAĆ 
ZAWARTA NA CZAS OKREŚLONY BĄDŹ 
NIEOKREŚLONY. 

• ROZRÓŻNIAMY DWA RODZAJE 
UMOWY LICENCYJNEJ : 
- WYŁĄCZNA - LICENCJOBIORCA JEST 
JEDYNĄ JEDNOSTKĄ KORZYSTAJĄCĄ Z 
ROZWIĄZANIA, KWOTA LICENCJONOWA-
NIA JEST WYSOKA Z RACJI PRAWA DO 
WYŁĄCZNOŚCI. 
- NIEWYŁĄCZNA - LICENCJOBIORCÓW 
MOŻE BYĆ WIĘCEJ, JEDNOSTKOWA 
KWOTA MNIEJSZA, ALE MOŻLIWA 
WIĘKSZA LICZBA KONTRAHENTÓW. 

USTALANE SĄ CYKLICZNE OKRESY 
ROZLICZEŃ Z TYTUŁU KORZYSTANIA Z 
ROZWIĄZANIA DLA LICENCJOBIORCY - 
TWÓRCY ROZWIĄZANIA OTRZYMUJĄ 
WYNAGRODZENIE W RÓWNYCH 
ODSTĘPACH CZASU W TRAKCIE 
TRWANIA UMOWY LICENCYJNEJ. 

WSZELKIE PYTANIA MOŻECIE KIEROWAĆ DO DTT
KONTAKT DO PRACOWNIKÓW DZIAŁU:

HTTP://WWW.CTT.AGH.EDU.PL

SZCZEGÓŁOWE INFORMACJE
W DZIALE TRANSFERU TECHNOLOGII:
TELEFON: 12 617 46 42
MAIL: CTT@AGH.EDU.PL
STRONA: WWW.CTT.AGH.EDU.PL


